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KWissen, 
Was ihnen mehr bringt!



„Von Vermarktungsstart bis Kaufvertragsab-
schluss brauchten Sie gerade einmal 2 Monate. 
Das ist ein hervorragendes Ergebnis! Dass Sie 
hierbei 96% des Angebotspreises erzielt haben, 
finden wir spitze. Mit Makler ist man sicherer 
und stressfrei! Am stärksten beeindruckt hat uns 
bei Ihnen die ruhige und sachliche Beratung der 
Kaufinteressenten. Wir empfehlen Sie gern bei 
Freunden und Geschäftspartnern weiter.“

Rüdiger Hornhardt
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finanzierungsexperte im norden.ihr

Alles rund um ihre 
neue immobilie.
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Alles rund um ihre 
neue immobilie.

Eekbusch	35	a	•	22395	Hamburg
Tel.	040	64505415	
Mobil	0171	2273154
guido@porschenhamburg.de
www.porschenhamburg.de

Unser Angebot:
•	 individuelle	Finanzierungskonzepte	inkl.	
	 Ausschöpfung	aller	öffentlichen	Fördermittel
•	 Suche	des	besten	und	günstigsten	Bankpartners
•	 Übernahme	und	Begleitung	bei	allen	
	 Verhandlungen	und	Antragstellungen	bis	zur	
	 Vollauszahlung	des	Darlehens
•	 Beratung	bei	der	Absicherung
•	 Von	der	Erstberatung	bis	zur	letzten	Auszahlung	
	 Ihres	Darlehens	bleibt	unser	Service	für	Sie	kostenfreiA
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Dipl.-Kfm. Günther Heinemann
Wirtschaftsprüfer
Steuerberater
Spezialgebiete:
+ Immobilien
+ Unternehmensnachfolge
+ Unternehmensbewertung

Dipl.-Kfm. Jürgen Munstermann
Wirtschaftsprüfer
Steuerberater
Spezialgebiete:
+ Immobilien
+ Prüfung und Beratung kleiner 
 und mittlerer Unternehmen
+ Prüfung kommunaler Unternehmen
+ Umstrukturierungen
+ Unternehmenskauf- und verkauf

Heinemann & Munstermann PartG
Wirtschaftsprüfungsgesellschaft
Steuerberatungsgesellschaft

Diplom-Kauffrau
Christiane Munstermann
Bilanzbuchhalterin (IHK)

Bramfelder Straße 113
22305 Hamburg
Telefon 040 / 27 14 150
Telefax 040 / 27 14 15 27
e-mail: c.munstermann
@heinemann-munstermann.de

heinemann
munstermann

Wir bedanken uns bei der FRÜNDT Firmengruppe für die langjährige 
Zusammenarbeit im Bereich des Makler- und Bauträgergeschäfts. 

Unsere Leistungen:
Steuerberatung + Wirtschaftsprüfung

Unternehmensberatung + Buchhaltung

Bramfelder Straße 113 | 22305 Hamburg | info@heinemann-munstermann.de
Tel. 040 - 2714150 | Fax 040 - 27141527 | www.heinemann-munstermann.com



Wo ihre immobilie ist, 
sind Wir zu hause!

lokale experten

Möchten Sie eine Immobilie im Norden und 
Osten der Stadt verkaufen oder kaufen? 
Dann wählen Sie nicht irgendeinen Mak-

ler. Wählen Sie einen der Besten der Region: 
seit mehr als 50 Jahren ist FRÜNDT IMMOBI-
LIEN erfolgreicher Mitgestalter des regionalen 
Immobilienmarktes. 

Als in 3. Generation von der Inhaberfamilie ge-
führtes Makler- und Bauträgerunternehmen ha-
ben wir uns auf die Vermittlung und Errichtung 
von Immobilien im Norden und Osten der Stadt 
spezialisiert. Zu unserem Expertengebiet zählen 
besonders die beliebten Stadtteile des Alstertals 
und der Walddörfer. Durch die jahrzehntelan-
ge Erfahrung und eine solide Marktposition in 
diesem Gebiet bieten wir Immobilienverkäu-
fern exzellente Marktkenntnisse, Sensibilität 
und Sicherheit für eine zielgenaue Preisein-

schätzung und beste Erfolgschancen. Immobi-
lienkäufer erhalten bei uns eine gute lokale An-
gebotsauswahl. Verkäufern wie Käufern bieten 
wir fundierte Beratung, ein bequemes „Rund-
um-sorglos-Paket“ und eine ehrliche, aufrich-
tige Zusammenarbeit auf Augenhöhe. Hierbei 
stehen klassische zwischenmenschliche Werte 
ebenso im Vordergrund wie ein hohes Maß an 
Zuverlässigkeit und Kompetenz bei unserem 
Team, das deshalb ausschließlich aus fest an-
gestellten Fachleuten mit branchenspezifischer 
Ausbildung besteht, wobei regelmäßige inten-
sive Weiterbildung heute wie morgen Dienst-
leistung auf hohem Niveau gewährleistet.  
Und das mit Leidenschaft!



Unser Team ist groß genug, um Verkäufern 
ein hohes Maß an Vermarktungssicherheit 
zu bieten; gleichzeitig aber klein genug, um 

sehr individuell und auf persönlicher Basis die 
Wünsche unserer Kunden zu erfüllen. Hierbei 
gewährleisten flache Hierarchien im Unterneh-
men hohe Flexibilität und kurze Reaktionszei-
ten. Nicht nur für unsere Kunden auf Anbie-
terseite, sondern natürlich auch für Kauf- und 
Mietinteressenten, bieten wir eine überdurch-
schnittlich hohe persönliche Erreichbarkeit an 
7 Tagen der Woche. Mit einem treffsicher und 
marktgerecht ermittelten Angebotspreis legen 
wir den Grundstein für eine erfolgreiche Ver-
marktung Ihrer Immobilie. Weitere Erfolgs-
faktoren sind ein herausragend gestaltetes, 
aussagekräftiges Exposé, eine bedürfnis- und 
zielgruppenorientierte sowie innovative Wer-
bung, optimal vorbereitete und souverän 
durchgeführte Besichtigungen mit ausgewähl-
ten Interessenten sowie langjährige Verhand-
lungserfahrung. Regelmäßige Berichte sorgen 

hierbei für Transparenz. Unterstützt durch ein 
Kompetenz-Netzwerk mit ausgewählten Not-
aren, Steuerberatern, Fachanwälten sowie Fi-
nanzierern, Handwerkern vieler Gewerke und 
bei Bedarf auch externen Sachverständigen 
sind wir auf alle Immobilienfragen bestens 
vorbereitet und organisieren Ihren Immobili-
enverkauf nicht nur sicher und mit bestmög-
lichem Ergebnis, sondern begleiten Sie durch 
den gesamten Vermarktungsprozess bis über 
die Schlüsselübergabe hinaus. Und wenn sich 
die Vermarktung einer Immobilie einmal als 
schwierig erweisen sollte, sehen wir dies als 
besondere Herausforderung und gehen durch-
aus auch einmal unübliche Wege zum Erfolg.  
 
Darum Fründt – und nicht die anderen!

Fründt immobilien Für VerkäuFer:

Warum Fründt und 
nicht die anderen?

rundum-sorglos-paket

Geschäfte werden zwischen Menschen gemacht. Beson-
ders Immobiliengeschäfte. Daher bieten mein Team und 
ich nicht nur Kompetenz und Dienstleistung auf hohem 
Niveau, sondern auch aufrichtige Zusammenarbeit auf 
Augenhöhe. Wann sprechen wir miteinander?

Ihr Oliver Fründt
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Fründt immobilien Für käuFer:

W ir können viel mehr als nur Türen öff-
nen! Vertrauen Sie uns Ihre Immobilien-
wünsche an, dann erhalten Sie von uns 

aktuelle Angebote zeitlich bevorzugt, bevor sie 
am Markt veröffentlicht werden. Ein bedeuten-
der Vorteil! Ausführlicher und aussagekräfti-
ger als bei vielen Maklern sind unsere Exposés 
gestaltet. Weniger Hochglanz, dafür mehr In-
formation. Auf umfassende und hochwertige 
Beratung legen wir auch im Zuge von Immobi-
lienbesichtigungen wert. Und da wir nicht nur 
als Makler und Berater tätig, sondern auch 
im Neubau zu Hause sind, haben wir gute 
Kompetenz auch bei der Bewertung von Bau-
substanz, beim Erkennen von Mängeln und 
Modernisierungsbedarf und tragen dazu bei, 
dass unsere Kunden nicht die „Katze im Sack“ 
kaufen. Sicherheit ist hier ebenso wichtig wie 
bei der Finanzierung, denn ein Immobilienkauf 
bedeutet eine erhebliche Investition. 
Gut, wenn man die Finanzie-
rung günstig und bequem 
abschließen kann. Durch 
unsere Netzwerkpartner er-

halten unsere Kunden oft attraktivere Finanzie-
rungskonditionen als sie in der Bankfiliale um 
die Ecke erhältlich sind; und das noch ganz 
bequem aus einer Hand. Und ist die passende 
Immobilie gefunden, begleiten wir Sie bei al-
len Verhandlungen und Formalitäten, nehmen 
Sie an die Hand und gehen gemeinsam mit 
Ihnen durch den gesamten Ankaufsprozess. 
Das schließt auf Wunsch auch steuerliche Fra-
gen, Renovierungsüberlegungen und andere 
Randbereiche ein. So haben Sie ständig Ihren 
kompetenten Immobilienpartner an der Seite, 
von der ersten Anfrage bis hin zur Übernahme 
der neuen Immobilie. Damit bieten wir Ihnen 
echten Mehrwert.

Auch für Vermieter und Mieter bieten wir 
umfassende Dienstleistungspakete.

Wir und unsere Kollegen  
sind gern jederzeit für Ihre  
Immobilienwünsche da.

7 tage die Woche.

„Nach einer anfänglichen ‚Experimentierphase‘ hatten wir uns entschlos-
sen, Ihnen den Verkauf unseres jungen Einfamilienhauses anzuvertrauen. 
Von Anfang an waren wir sehr beeindruckt von der Professionalität, mit 
der Sie die Aufgabe bewältigt haben und auch von den Detailkenntnis-
sen, die nur ein örtlich starker Makler haben kann. Und letztlich haben 
wir Sie auch als wirklichen Vermittler zwischen Verkäufer und Käufer ken-
nenlernen dürfen, der eine reibungslose Abwicklung in technischer und 
kommerzieller Hinsicht ermöglicht hat.“

Hanna und Ingo Ernst
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Neben dem klassischen Maklergeschäft ist 
Fründt Immobilien auch mit seiner Neu-
bau-Sparte erfolgreich. Ein Geschäftsbe-

reich, den nur wenige Makler so aktiv bedie-
nen: Die Vermarktung größerer und baulich 
nicht ausgereizter Grundstücke realisieren wir 
häufig durch die geschickte Planung kleine-
rer Projekte mit Einzel- und Doppelhäusern. 
Hierdurch erzielen wir für unsere Auftraggeber 
bestmögliche Erlöse. Um für Kaufinteressenten 
gleichzeitig ein Höchstmaß an Attraktivität und 
Sicherheit zu erzielen, werden unsere Projekte 

nur von ausgewählten und sehr zuverlässigen 
Baupartnern zum Festpreis realisiert, wobei wir 
ergänzend verlässliche Kostenansätze für Er-
schließungs- und Baunebenkosten liefern. So 
wird Bauen nicht zum Abenteuer. Auch Grund-
stücksteilungen gehören bei uns zum erfolgrei-
chen Tagesgeschäft. Häufig besonders interes-
sant für Senioren: man bleibt im eigenen Haus 
und im lieb gewonnenen Umfeld wohnen, ver-
kauft den zu groß gewordenen Garten als Bau-
platz und erhält Liquidität für den Lebensabend 
bei gleichzeitiger Reduzierung des Aufwandes. 
Auch für solche Ideen sind wir Ihr diskreter und 
versierter Ansprechpartner.
 
Für Grundstücke, die mit Mehrfamilienhäusern 
bebaubar sind, bedarf es einer besonderen 
Expertise, um die Vermarktung erfolgreich zu 

immer eine gute  
adresse!

grundstücksteilungen und neubauprojekte
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Wegener Massivbau – 
Wir geben Ihren Ideen Raum!

Gemeinsam mit Ihnen planen und realisieren wir Ihr 
Wunschhaus auf Ihrem Grundstück.
Individuell geplante Grundrisse, Ausstattungsideen 
und Grundstücksberatung, alles aus einer Hand.
 
• hochwertige Einfamilien-, Doppel-, Reihenhäuser
• umfassende Beratung und Planung
• professionelle Ausführung, Projektmanagement
• Bauantrag 
• Bauüberwachung
• Bauträgerprojekte

Wegener Massivbau GmbH
Hinter der Kirche 7
23847 Siebenbäumen
Telefon 0 45 01 / 89 32 - 69
Telefax 0 45 01 / 89 32 - 06
info@wegener-massivbau.de
www.wegener-massivbau.de



gestalten. Denn nur wer weiß, wie ein Profi-Käu-
fer denkt und welchen Preis er für ein Grundstück 
ausgeben kann, wird die Interessen des Verkäufers 
bestmöglich vertreten können. Durch unsere eigene 
Bauträger-Sparte kennen wir uns aus mit der Grund-
lagenermittlung, der baurechtlichen Prüfung und 
Optimierung sowie der Kalkulation von Neubau-
projekten. Beste Voraussetzungen, auch Mehrfamili-
enhausgrundstücke attraktiv vermarkten zu können. 
Häufig optimieren wir Vermarktungsmöglichkeiten 
durch Sicherung der Bebaubarkeit mittels Bauvor-
bescheiden und schaffen so Mehrwert für unsere 
Kunden. Unsere Zusammenarbeit mit namhaften 
Bauträgern und Projektgesellschaften führt überdies 
dazu, dass wir den Käufer Ihres Mehrfamilienhaus-
grundstückes wahrscheinlich bereits kennen und Sie 
schnell zueinander führen. 

Unsere Neubau-Erfahrung setzen wir auch ein bei 
der Vermarktung von Neubau-Eigentumswohnun-
gen. Unsere Bauträger-Auftraggeber wissen un-
sere Vermarktungsstärke im Neubau zu schätzen. 
Unsere Neubau-Interessenten hingegen unsere 
fundierte Beratung; besonders wichtig, wenn man 
eine Immobilie „vom Papier“ kauft. Und natürlich 
beginnt unsere Neubau-Beratung meist schon 
ganz am Anfang eines Projektes, also bei der Ziel-
gruppenanalyse, der Planung eines passenden 
Wohnungsmixes, der Gestaltung zielgruppenge-
rechter Planungen sowie einer marktgerechten 
Preisstruktur.

Wir bauen, mit dem Bau-
herren individuell geplant:

•	Eigentumswohnungen
•	Gewerbebauten
•	Doppelhäuser	
•	Einfamilienhäuser

www.	heinrich-meier-architekt.de
info@heinrich-meier-architekt.de

Architekturbüro Dipl.-Ing. Heinrich Meier
Gewerbe-, Industrie- und Wohnungsbau
Farenlandstieg 13 | 22159 Hamburg | Tel. 040 6440904 | Fax 040 6445797

Auch im Internet: www.harrys-fl iesenmarkt.de

BUCK ALARMANLAGEN RINGLER GMBH
Geschäftsführer: Dieter Buck

WERKSVERTRETUNG DER FIRMA ABI FÜR NORDDEUTSCHLAND

Einbruch-Melde-Anlagen  •  Video-Überwachungsanlagen

HANDEL – PRIVATBEREICH – GEWERBE – INDUSTRIE

Buck Alarmanlagen Ringler GmbH · Wellingsbüttler Weg 117 · 22391 Hamburg

Ausstellungs- und Geschäftsräume:
Wellingsbüttler Weg 117
22391 Hamburg
Firmenruf + Notdienst 040 - 536 06 02
Telefax: 040 - 536 26 86

Finanzamt Hamburg–Oberalster
Steuer-Nr.: 09/860/00763

Eigene Notrufzentrale 

24-STUNDEN-SERVICE

➽➽

Bankverbindung: Deutsche Bank AG (BLZ 200 700 24)  Konto-Nr.: 4 484 184
Die Ware bleibt bis zur vollständigen Bezahlung unser Eigentum
Zahlbar innerhalb 10 Tage netto
Gerichtsstand ist Hamburg

Ihre Nachricht vom Ihre Zeichen Unsere Zeichen Hamburg, den

Rechnung-Nr.: Blatt:

Objekt:

Pos. Anzahl Einbruch-Melde-Teile Einzelteile Gesamtpreis

Technik: info@buck-alarmanlagen.de
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Haus der Fliesen

www.hoehnesoehne.de

Nord: Barkhausenweg 3 ∙ West: Bornkampsweg 58 
Norderstedt: Robert Koch Str. 23 ∙ Süd: Buxtehuder Str. 56



FRÜNDT IMMOBILIEN GMBH

Saseler Markt 1 
22393 Hamburg

Tel.: 040 6001 6001 
Fax: 040 6001 6002

info@fruendt.de  
www.fruendt.de

mit sicherheit gut beraten!
•ImmobIlIenvermIttlung
•beratung
•neubauprojekte
•grundstücksteIlung
•Wertgutachten

•FInanzIerung

ruFen sie uns an: 
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